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飞速增长的电子商贸行业
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Rapid Ecommerce Growth

Source: searchenginepeople.com

q互联网全球化的进程正在飞速

的发展.

q在中国超过2亿的网购用户, 每

秒钟产生4万美金的交易额



电子商贸颠覆传统零售业
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        伦敦托特纳姆的一个商业街道
                 before & after

沃尔沃斯, 807家商店关闭
超过27000人失业

Comet, 45家店关闭
超过6500人失业



高支出

(人工/ 材料)

“smart” 
manufacturing
中国“智”造

“中国制造”现状
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转型迫在眉睫

vs

消费习惯的

不断改变

订单少 利润低

传统 OE/ ODM



高转型门槛
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品
牌

化高转型门槛

Success Case Example:

人
才

海外电商平台 & 

销售渠道

物流& 支付



传统平台 vs 新兴平台
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§ 容易管理
§ 高流量
§ 低投入
§ 低风险

优势:



优点

成熟 (物流 & 支付)

门槛较低

本地化客服服务

缺点
低利润
产品同质化
中国卖家数量多
缺乏对卖家的扶持
竞争激烈/ 价格战

传统平台                                                          新兴平台

优点

• 竞争小

• 高利润

• 更多的卖家扶持政策

缺点

• 严格的入驻条件

• 少数的物流解决方案

• 少数的支付解决方案

• 需要本地化的语言及客服团队

vs

传统平台 vs 新兴平台

E-Services Group
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东南亚的市场与机会

发展机会

移动电子商务
的兴起

网络方便的
宏观环境

消费者对网上
购物的依赖

网上销售低于发达市场和新兴市场的基准

SEA的先决条件经过设定，使他们保持一致的发展步伐

零售额8%的机会

零售额5%的机会

电子商务的发展趋势

电子商务的市场潜力1,2,3
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东南亚即将进入移动互联网时期

~50% 的流量来自于手机

安桌系统下载量

800万以上的

iOS下载量

300万以上的

手机优化

§ 自动适应屏幕大小的网站

§ 移动网站适用所有主要的手机浏览器

强大的应用程序吸引力

移动营销创新

§ 聊天应用程序合作关系

§ 通过官方账号与购物账号促销

东南亚是一个即将推出的移动先行市场，智能手机的普及率仅占23% : 智能手智即将迎来快速发展时期



E-Services Group

东南亚跨境电商趋势
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东南亚电商平台

新加坡最大电子商务平台

东南亚最大网上商城

Indonesia Philippines Malaysia Thailand Singapore Vietnam
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LAZADA简介

每月独立访客

5千5百万

年度总交易额1

卖家合作伙伴

>15,000
移动应用程序下载

用数字来看Lazada

超过1千1百万

脸书粉丝

1千2百万

B2C市场总交易额

~75%
最后一英里分销中心

58家

~7百万
LINE 粉丝

超过8百万
通讯的订户

~10亿美元
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LAZADA优势品类

FashionSportsTravelHome&Living

AutomotiveOutdoor
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Qoo10简介

2003
建立www.gmar
ket.Co.kr 电
商网站

2006
Gmarket KR在美
国股市纳斯达克
(NASDAQ /GMKT) 
上市

2009
eBay 以 US$1.2亿
并购Gmarket KR

2010
Gmarket 与eBay合资U
$ 95,000,000成立Gio
sis Pte Ltd 公司，
即Qoo10公司

2010-2012
年期间陆续在Singapo
re, Japan, Indonesi
a, Malaysia, Hongko
ng,  China成立法人
企业及开设网站

2012
网站品牌由Gmark
et更名为QOO10

2015
首次融资85
00万美元

2007
 Gmarket KR 韩国
网络购物销售额达
到行业第一



  Qoo10背景及概况

电商类网站
流量第一 月成交额最高

最棒的数码

品牌培养平台

与10亿级品牌

形成战略合作

Singapore
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   Qoo10优势品类

Qoo10的7大主品类下细分到100多个子分类，其中
Digital、Fashion、Beauty 是Qoo10的强势品类

25% 14%19%

Digital FashionBeauty
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进入东南亚市场所要面临的困境

 
 文化

• 在各个国家分别不同

  用户行为

• 语言差异

 
 物流

• 不发达的基础设施

• 地理多样性

• 分散的物流网络

 
 支付

• 低信用卡普及率

• 首选本地替代品

• 货到付款所需

 缺乏资源和经验 
• 缺乏资源

• 没有经验的当地商人



本地化的产品描述

支付系统

本地化语言&客服团队

促销资源

  需要本地化的企业账户进行注册

可靠的 & 具有竞争力的物流解决方案

√  ESG 战略合作专属“绿色通道”

√  ESG 全球支付解决方案

√  ESG 全球多语言的支持

√  ESG 遍布全球的物流渠道

√  ESG 多语言的客服团队全程协助

√  ESG 为客户提供更多更优质的促销资源

ESG为您破除这些障碍
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会员专属优惠

   • 免费的平台基础培训

• 提升GMV的专项培训

优先入驻各大平台

• 平台独家促销位资源

• 本地化新闻推广

• 社交媒体专题推广

• WE+专属：更具有竞争力的支付费率

• 高达900RMB的返现：通过使用WE+的支付渠道  
• Lazada: 减免前四个月2%的Payment Fee

• Newegg: 永久免除3%的RMA费用

• ESG: 本地化VIP客服团队全程协助

• 专业团队将全程帮您运营您的店铺

• 平台专属物流解决方案

• 高达2000RMB的物流现金返现

帮您轻松有效的运营您的店铺和平台

平台

促销资源

物流

支付

代运营

培训

WE+跨境电商加速器
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首月利息5折
优先审批，优先放款

专属定制金融方案

金融



WE+视频分享
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成功案例： Ghost Drone 亿航 : Ecommerce Store



E-Services Group

成功案例： Ghost Drone 亿航 : 平台策略合作
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成功案例： Ghost Drone 亿航 ： 社交媒体
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Valuation >10亿 USD
16个月内 100倍增长

成功案例： Ghost Drone 亿航



ESG – 平台合作伙伴

   

Cooperation

Coming soon
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  ESG Established Foreign Network

ESG Global Partners 

²  全球知名品牌指定服务商      
²  全球电商领域服务商策略性合作伙伴

²  全球多家知名电商平台中国指定招商合作伙伴

²  全球知名众筹公司指定官方合作伙伴

M2C品牌



JOIN US and CAPTURE THE INTERNATIONAL E-
COMMERCE OPPORTUNITY
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The Evolution of Ecommerce 

Thank you!
FAQ

+86 – 755 – 8524 2791

zhaoshang@eservicesgroup.com

2367 347 945

http://cn.eservicesgroup.com



更多跨境电商资讯；干货

• 请移步雨果网官网：www.cifnews.com

• 雨果网微信公众号：cifnews

      (扫描二维码关注)


