


在淘宝京东的流量黑洞下
中小卖家 如何夹缝生存

主讲人 西洋汇 杨灵



“今天适合谁听？”

For : 1000人以下的中小卖家



今天将带来什么干货？

如何夹缝生存及如何获得更低成本的流量？

直邮是更好的选择吗？

新政之下 如何破局？



什么是流量黑洞？

2013  淘宝/天猫：京东：其它 ＝ 100：10：1
2015  淘宝+京东 ＝ 88%



规模效应

更多商
品

更低价
格

更强品
牌

更多用
户



中小卖家的平台选择

APP？
网站？
微信/微商？
还是直接进驻淘宝/京东等平
台？

都不重要，先忘掉这些。来回答两个问题。



“为什么用户要在你这里购买？”

你有更低
的价格
吗？

你有更多
的选择
吗？

你有更好
的服务
吗？

还是因为你已经形成品牌效
应？



“你更适合做卖家还是做供应商？”

你的基因决定了你的选择。

你的强项
是流量？

还是服
务？



你选择的是对抗还是共
赢？



淘宝

贸易商

微信

物流商

京东

百度

经销商

服务商

品牌商

流量商 卖家 供应链



“西洋汇有什么牛逼的地方？”



一直零投放！

一直盈利！



核心理念：

连接海内外
一站逛全球

海外时尚搜索引擎

手机版 微信及APP

搜罗全球每个角落的
时尚精口 个性需求

可以以常人不能及的速度
大量快速覆盖第三方平台
获得充足的免费流量

背后
还有
转运
服务



西洋汇国际有限公司

WEST E-COMMERCE GLOBAL Co. Ltd.

消费者

万国行邮/
跨境电商专线

对接下单

境外发货

高
度
对
接

实时汉化同步

… …

海量全球精选商家

多！
全球都在

这！

快！
6天！

13,790,730

海外同
价！

免费退
换！



“低成本的流量

就是你能击中用户的痛点并且带来独特的价值。”



Burberry格纹
围巾

CDG Play

BV钱包



只有错位竞争，你才能获
得自己的位置。

淘宝/京东 需要货

微信/百度 需要内容

内容商 需要变现

贸易商 需要流量



做自己最擅长的事情并且
不断放大优势。

精细化分工是人类社会的趋势
避免过分跨界以及和全世界竞争



任何一个小众细分领域在
中国都会变成巨大市场。

避免野心过分膨胀而丧失自己的定位

爆款？
还是长
尾？



任何模式或方法都是不可
直接复制或照搬的。

高成本的流量 可以是为了达到某个战略目标
或者资源优势的临界点

广告
投放

自然
流量



“需要或者可以引流吗？”

你必须先清楚你引流的目的是什么。

20% 40% 80%



如果你刚刚开始，你的资
源其实是需要一段时间的
积累。

避免跟风与过分依赖政策红利



“直邮是更好的选择吗？”

看你卖什么。



长尾 爆品

低价值高价值

直邮 BC直发 BBC保税 一般贸易



“新政之下 如何破局？”



解读一：只是完善，并非
打击。

结论：无局，何须破。



解读二：税务的规范是大
势所趋。

应让买家明确其为跨境购物关税的主体



解读三：需求决定着市场

顺应政策 满足用户

价格在未来不一定是决定因素。
消费
升级

需求
多元化



更多跨境电商资讯；干货

请移步雨果网官网：www.cifnews.com

雨果网微信公众号：cifnews

      (扫描二维码关注)



广州

海珠区广州大道南 洋湾1601电子商务时尚岛B区16-21 三楼

电话：4006882448     020-38059468 

香港

香港九龍馬頭角道40號東南工廠大廈8樓

电话：00852-92260806

西洋汇期待与您一起共建跨境共赢生态。


