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不一样的中国彩妆，不廉价，品质高，很时尚



截止2017年3月，单品牌在速卖通彩妆类目的销售占比8%（第三方数据）

截止目前，单品牌在WISH，销量超过10K的链接至少10个

目前在售的40个单品，月出货量十万个以上的爆款有8款
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速卖通彩妆类目专业卖家

整合了供应链上游，控股自己的加工厂

成立研发中心，自主开发产品

成立自有品牌，并成立运营中心

供应结构



经常断货，而且来货时间不确定。

爆款太少，造成滞销库存。

侵权风险，图片，知识产权，外观等。

爆款出现后，利润急剧下降，最后价格战。

痛点



经常断货，而且来货时间不确定。痛点

1.加大常备库存

2.经产沟通，常被供应商忽悠

3.最终生产自己品牌，大量生产



爆款太少，造成滞销库存。痛点

1.市场的产品不适合所经营的平台

2.供应商开发能力有限

3.多类目经营，产品研究不深入，盲目开发

4.最终决定绑定一个类目，开发到底。

多类目卖家，可以选择一个可以深入发展的专业供应商。



侵权风险，图片，知识产权，外观等。痛点



爆款出现后，利润急剧下降，最后价格战。痛点

限 价



备战旺季的建议

有节奏的开发

有针对的开发

自主营销

如何备货

-注意，以下是干货-
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有节奏的
开发

用甘特图管理开发的进度

开发供应商：
重点考核开发能力；
供应能力；
供应链是否配套。



有针对的
开发

双十一：爆款，爆款中的爆款

黑色星期五：礼品



自主营销

目的：旺季来临前打造爆款，保证旺季有好的排名

几种方式：
1.大客户帮忙线上交易刷单；
2.老客户定向优惠券；
3.社交网络软广告



如何备货
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如何备货

安全库存=（生产周期+物流周期+仓库处理周期）*日销量

旺季的生产周期增加，日销量也增加

平时的安全库存（15+5+2）*100=2200

旺季的安全库存（30+5+2）*200=7400

旺季备货，不是想当然的两三倍



如何备货
日销量如何计算

利用往年数据，同比，环比增长率，估算



更多跨境电商资讯；干货

• 请移步雨果网官网：www.cifnews.com

• 雨果网微信公众号：cifnews
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